
こんなマーケティング活動を 

サポートしています！！ 

只今、受講申込受付中！！ 
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実践型マーケティングの月刊情報誌 

マーケティングは実践することによって、
情報や知識の差を生む 

販売促進を 
強化したい 

 

私
は
か
つ
て
1
年
以
上
に
わ
た
っ
て
、
「
売
上
の
上

が
ら
な
い
ア
ド
バ
イ
ザ
ー
」
の
時
期
が
あ
り
ま
し
た
。

マ
ー
ケ
テ
ィ
ン
グ
を
や
っ
て
い
る
会
社
な
の
に
、
「
な

ん
だ
そ
れ
？
」
と
思
い
ま
す
よ
ね
。
な
ぜ
顧
客
と
巡
り

合
わ
な
い
の
か
に
つ
い
て
、
で
き
な
い
自
分
の
思
い
だ

け
が
重
な
っ
て
い
た
時
期
で
す
。
そ
し
て
、
悩
ん
だ
末

に
、
マ
ー
ケ
テ
ィ
ン
グ
活
動
で
一
番
人
が
動
く
こ
と
を
、

自
ら
が
行
う
こ
と
に
決
め
ま
し
た
。
そ
れ
が
イ
ベ
ン
ト

で
す
。
イ
ベ
ン
ト
は
お
金
が
な
く
て
も
集
客
が
で
き

る
！
イ
ベ
ン
ト
を
毎
月
開
催
し
て
い
く
た
び
に
人
が
集

ま
る
と
、
コ
ト
も
モ
ノ
も
動
く
こ
と
を
実
感
し
て
い
き

ま
し
た
。
す
る
と
、
ク
ラ
イ
ア
ン
ト
か
ら
イ
ベ
ン
ト
を

手
伝
っ
て
と
、
オ
フ
ァ
ー
が
来
ま
し
た
。 

 

最
近
の
集
客
に
関
す
る
サ
ポ
ー
ト
で
多
い
の
が
求
人

に
関
し
て
で
す
。
企
業
が
求
人
を
集
客
だ
と
考
え
て
く

だ
さ
る
こ
と
に
サ
マ
ン
サ
ハ
ー
ト
と
し
て
は
良
い
環
境

が
で
き
て
き
た
な
と
思
っ
て
い
ま
す
。
ま
さ
し
く
、
求

人
は
マ
ー
ケ
テ
ィ
ン
グ
。
求
人
広
告
に
掲
載
し
て
も
、

お
金
を
か
け
て
も
人
が
来
な
い
時
代
に
、
企
業
と
し
て

求
人
を
テ
ー
マ
に
マ
ー
ケ
テ
ィ
ン
グ
を
行
う
の
で
す
。 

 

初
め
に
変
更
し
て
ほ
し
い
の
は
、
ハ
ロ
ー
ワ
ー
ク
の

詳
細
の
書
き
方
。
無
料
で
、
誰
も
が
取
り
組
め
る
こ
と

で
す
の
で
、
す
ぐ
に
変
更
し
て
み
て
く
だ
さ
い
。 

 

次
に
、
変
え
る
の
が
求
人
の
取
り
方
の
手
順
で
す
。

サ
マ
ン
サ
ハ
ー
ト
で
は
プ
ロ
ジ
ェ
ク
ト
を
組
み
、
サ

ポ
ー
ト
し
て
い
ま
す
。
誰
で
も
い
い
か
ら
来
て
ほ
し
い

と
の
思
い
を
、
具
体
的
に
人
が
集
ま
る
プ
ロ
グ
ラ
ム
に

し
て
い
き
ま
す
。
そ
し
て
、
集
め
る
手
順
を
実
践
し
な

が
ら
構
築
し
ま
す
。 

 

こ
の
2
つ
の
活
動
は
、
マ
ー
ケ
テ
ィ
ン
グ
の
手
順
に

沿
っ
て
行
う
こ
と
で
、
早
い
段
階
で
人
が
企
業
に
来
る

よ
う
に
な
る
手
順
（
プ
ロ
セ
ス
）
で
す
。
こ
の
手
順
を

プ
ロ
セ
ス
と
し
て
ま
と
め
、
マ
ー
ケ
テ
ィ
ン
グ
プ
ロ
グ

ラ
ム
に
落
と
し
込
ん
で
提
供
す
る
こ
と
に
し
ま
し
た
！ 

 

マ
ー
ケ
テ
ィ
ン
グ
は
実
践
す
る
こ
と
に
よ
っ
て
、
情

報
や
知
識
の
差
を
生
み
ま
す
。
そ
れ
が
次
世
代
の
企
業

の
人
や
そ
の
集
め
方
の
マ
ー
ケ
テ
ィ
ン
グ
に
つ
い
て
、

思
考
を
変
え
て
い
く
チ
ャ
ン
ス
と
な
っ
て
い
ま
す
。

（
サ
マ
ン
サ
） 

 

無料相談・無料資料請求もご利用下さい！！ 
 

・ＬＩＮＥで集客をスタート、お客様には1回目のコメントの返信でチケット発行 

・周年祭を開催、プレゼントは2種類から選べるスタイルに 

・ホームページリニューアル、各店舗の充実日 

・消費税変更に伴う料金改定企画を進める 

 

 

企業様 

店舗様 

・新製品プロジェクト 

・展示会出店のための事業展開具体策 

・BtoB企業向け社内イベントとその広報活動 

・求人募集とそのサイト構築の事例 

・BtoB企業向けウェブ情報発信 

「誰なのか」を知っ
てもらうことに 
力を使うのはもった
いない！ 

・メニュー構築とそのプログラム 

・サロン向け料金変更のスケジュール構築 

・イベント開催スタートアップ 

・サロンオープンサポート 

おかげさまで 
100号を迎えました！ 
ありがとうございます♪ 

企業様 

 

 

店舗様 

 

 



 先日、サマンサハートではクリスマス忘年会を開催しました。 

 日頃、在宅ワークやイベントサポートでお世話になっている

方々にもお越し頂きました！！ 

 お仕事で連絡はやり取りしていても、なかなか直接お会いし

てお話する機会がないのですが、一緒にお仕事して頂いてい

るのだから、我が社のメンバー！！そんな想いから、忘年会

に参加して頂きました(*^^)v 

 県外からお越し頂いた方もいたので、忘年会前に、「玉川

堂」さんへプチ観光に☆ 
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 監視部長「さくら」日記 

雪が降ってくる時期になりました。 

最近、温かい所を求めてさまよい歩くさくらさん。 

落ち着いた場所はここ。 

PCから暖かい風が出てくる 

この場所にミチっとはまる。 

みんなからの視線に 

まんざらでもなさそうな 

部長でした。 

 

テレビで出ていた（と聞いた）メニューに挑戦！ 

場所は、燕市旧吉田町にある『麺’s冨志』さん。 

焼きそば特集？で紹介されていたそうで、さっそく注文。 

友人から事前に情報を入手していたが・・・この油はすごい。 

実 践 で き る 

商品販売計画を 

作 り た い 

経 営 者 様 へ セミナーの詳細やお申込方法は、同封のチラシをご覧ください 
セミナー詳細WEB
ページはこちら→ 

今日の 

  

マーケティング部  リーダー 夢乃の 

今月のつぶやき 

混ぜれば、若干ある汁と合わさって 

あまり「背油！」という主張は少ない。 

これに挑戦したい方は、ぜひお店へ♪ 

（※注※メニュー表には「つけ麺」の分類に 

入っていて、見つけづらいのでご注文時は 

お気を付けを。） 

 新潟県では当社だけ！！【差別化・新規集客・社員】 
３つの課題を解決できるマーケティング解析 

新 

売れる商品に育てる戦略・戦術設計セミナー 参加申込受付中 

 そして忘年会へ♪社内でも全員が集まることが少ないので

すが、この日は全員揃いました！！ 

 ご馳走を頂きながら、プレゼント交換やビンゴ大会、おしゃ

べりをして大盛り上がり♪ 

 こうして、2019年も笑顔で終えることができたのは、サマン

サハートと日々関わって下さる皆様のおかげなのだと、改め

て実感しました。2020年もスタッフ一同、どうぞよろしくお願

い致します！！ 

 

商品販売について、戦略・戦術を決定して実行に移すことができる企業が勝ち残ってる時代。 

売れる商品に育てていくため、社員と共に成果を出せる 

具体的な戦略・戦術を設計するためのセミナーです。 


