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自
社
で
簡
単
に
で
き
る
プ
ロ
セ
ス

を
つ
く
る
と
格
段
に
広
が
る
 

 

企
業
に
と
っ
て
従
来
か
ら
あ
る
製
品
や
技
術
の
情

報
発
信
は
、
も
う
慣
れ
て
し
ま
い
、
手
つ
か
ず
の
ま

ま
に
な
っ
て
い
る
場
合
が
多
い
で
す
。
い
つ
も
身
近

に
存
在
し
て
い
て
、
あ
る
程
度
ツ
ー
ル
も
揃
っ
て
い

る
、
そ
し
て
パ
タ
ー
ン
化
し
て
工
夫
が
無
い
ま
ま

だ
っ
た
り
し
ま
す
。
そ
れ
は
、
ど
の
企
業
に
も
従
来

か
ら
あ
る
製
品
・
技
術
で
、
定
番
な
お
か
つ
会
社
に

馴
染
ん
で
い
る
モ
ノ
で
あ
り
、
安
定
的
な
売
り
上
げ

の
ベ
ー
ス
と
な
っ
て
い
る
、
と
い
う
存
在
で
す
。 

 

と
こ
ろ
が
今
ま
で
自
社
を
「
下
請
け
だ
か
ら
、
あ

く
ま
で
当
社
の
魅
力
は
技
術
力
だ
」
と
思
っ
て
い
た

企
業
が
、
大
き
な
変
革
を
起
こ
し
て
い
る
事
例
が
増

え
て
い
る
の
で
す
。
そ
の
変
革
ポ
イ
ン
ト
は
『
自
社

の
魅
力
や
製
品
、
技
術
を
シ
ン
プ
ル
に
紹
介
で
き
る

よ
う
に
し
た
こ
と
！
』
と
に
か
く
簡
単
に
紹
介
し
や

す
く
す
る
プ
ロ
セ
ス
を
作
っ
た
こ
と
で
、
こ
れ
ま
で

受
注
が
ス
ト
ッ
プ
し
て
い
た
取
引
先
か
ら
オ
フ
ァ
ー

が
ま
た
来
る
よ
う
に
な
っ
た
と
い
う
の
で
す
。 

  

実
は
、
簡
単
に
紹
介
が
で
き
る
よ
う
に
プ
ロ
セ
ス

(

手
順)

を
作
る
こ
と
は
、
情
報
発
信
の
基
盤
を
つ
く

る
こ
と
と
な
り
ま
す
。
こ
の
基
盤
は
、
今
ま
で
問
い

合
わ
せ
が
無
か
っ
た
顧
客
を
取
り
込
む
事
が
で
き
、

一
気
に
シ
ェ
ア
を
拡
大
す
る
こ
と
が
で
き
る
も
の
で
、

と
て
も
た
く
さ
ん
の
事
例
が
あ
る
「
マ
ー
ケ
テ
ィ
ン

グ
社
内
活
動
」
で
す
。
ク
ラ
イ
ア
ン
ト
の
Ｔ
社
は
、

こ
の
活
動
に
よ
り
受
注
が
増
え
、
私
が
お
会
い
す
る

時
間
を
頂
け
な
い
ほ
ど
忙
し
く
な
り
ま
し
た(

笑) 
 
↑

こ
ち
ら
の
企
業
様
の
例
に
限
ら
ず
、
自
社
の
魅

力
や
商
品
や
技
術
を
シ
ン
プ
ル
に
紹
介
で
き
る
よ
う

「
マ
ー
ケ
テ
ィ
ン
グ
社
内
活
動
」
プ
ロ
セ
ス
を
つ
く

る
こ
と
で
、
売
り
込
み
が
苦
手…

情
報
公
開
は
ど
こ

ま
で
す
る
と
い
い
の
か
を
悩
ん
で
い
る…

顧
客
か
ら

の
オ
フ
ァ
ー
が
欲
し
い…
製
品
・
技
術
を
ブ
ラ
ン
ド

と
し
て
確
立
し
た
い…

展
示
会
に
出
展
す
る
の
で
情

報
発
信
を
行
っ
て
い
き
た
い…
新
製
品
で
集
客
し
た

い…

等
の
お
悩
み
が
解
決
で
き
、
市
場
規
模
が
ド
ー

ン
と
広
が
る
き
っ
か
け
と
な
り
ま
す
。(
サ
マ
ン
サ) 
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実践型マーケティングの月刊情報誌 

会社のお悩み、「マーケティング」
で解決できることがほとんどです 

初回相談（1時間）無料キャンペーン中！ 

お気軽に弊社までご連絡ください 

変革ポイントは 
『自社の魅力や製品、技術を 
シンプルに紹介できるようにしたこと！』 

消費者を 
集めたい 

チャンスを 
ものにしたい 

この会社なら 
安心 

と思われたい 

販売促進を 
強化したい 
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お 問 合 せ 

な ぜ う ち は 

新 規 客 が 

来 な い ？ 

新規客獲得のための顧客視点徹底セミナー 只今、参加申込受付中 

セミナーの詳細やお申込方法は、同封のチラシをご覧ください ≪新人マナー研修も対応できます！≫ 詳しくは⇒http://www.samanthaheart.com/news/9671 ≪詳しくはコチラ≫ 

⇒http://www.samanthaheart.com/service/ureru-marketing 

社長以外に、企画をつくり出せる社員が4ヵ月後に５人できる！ 
～マーケティングを実践できる社員をつくるための法人向け研修パッケージです～ 

「良いモノを作れば売れる」時代は終わり、今は徹底した顧客視点での体験が顧客の心を動かす時代です。
顧客視点を理解する、わかりやすい事例や、フォーマットなど、各種資料をご用意しています。 
 

SAMANTHA NEWS 

今日の監視部長「さくら」日記 

中学生でもマーケティングで考えることができる！ 
中 学 校 の 「 職 業 体 験 」 で マ ー ケ テ ィ ン グ を 伝 え て み た ら ・ ・ ・ 

 中学生がマーケティングに触れる機会はなかなか無いだろう

からどうしたら少しでも理解してもらえるかな…と色々悩んだ

結果“アイス”をテーマにマーケティングを体験してもらいま

した。ここでのポイントは「誰に」「何を」「どのように」。 

どんな人に、どんなアイスを食べてもらい、どうなってほしい

か、を押さえて考えてもらったら、様々なアイスが出てきまし

た！聞いているこちらがワクワクするようなアイスばかり♪ 

どこで、どのように販売するのかまで詳しく考えてくれた生徒

さんもいました。まさにこれがマーケティングですね(*^▽^*) 

 マーケティング部の要、は
るかさん。そんな彼女の前
を堂々と陣取るさくら部長。 
・・・そうなんです。部長は
監視と言いつつ、よくスタッ
フの邪魔(？)をします。 
 でもいいんです。はるかさ
んは優しいので、こうやって
撫でてくれるんです。それ
をいいことに今日さくら部長
はPC前を陣取ります。 

マーケティング部  リーダー 夢乃の 

今月のつぶやき 

セミナー詳細WEB
ページはこちら→ 

 オシャレなカフェでも、ボリューム
のあるお肉料理が目にとまります。
（写真２枚は新潟市のCAFE THE RAD
さんのメニューです） 

 今日の私の元気も、肉により成り
立っています。ありがとう、肉。 

 先日、三条市内の中学校で行われました「職業体験」の講師としてお話をさせて頂きました。 

自分の（商品の） 
想いを届ける大切さ 

様々な 
アイデア 
アイスが！ 

サマンサハート 見てね♪ 

サマンサハートの 

ホームページが 

リニューアル OPEN!! 
これから益々進化させていきます！マーケ情報多数更新中☆ 

 最近、肉食女子な高橋夢乃です。こんにちは。 

恋愛についてではなく、あくまで「食」についてというところ
です。悪しからず。 
 ５月１５日に開催されました「三条祭り」 
の着付け方としてお手伝いをさせて頂き 
ました。その合間に祭りの屋台を見ると、 
なんとまぁ肉系の多い事！！ 

「ブログ」「セミナー情報」 
「サービスメニュー」などが 
さらに見やすくなりました！ 


