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展
示
会
は
、
準
備
の
８
割
で

成
功
が
決
ま
る
 

 

Ｂto

Ｂ
企
業
の
集
客
に
は
、
さ
ま
ざ
ま
な
施
策
が

あ
り
ま
す
。
そ
の
な
か
で
も
比
較
的
短
い
期
間
で
効

果
を
得
や
す
い
と
言
わ
れ
て
い
る
の
が
「
展
示
会
」

で
す
。 

 

今
こ
ち
ら
を
読
ん
で
い
る
会
社
代
表
者
や
営
業
マ

ン
の
皆
様
の
中
に
は
、
展
示
会
出
展
へ
複
数
回
参
加

し
て
い
る
方
も
い
ら
っ
し
ゃ
る
と
思
い
ま
す
。
毎
回

展
示
会
の
準
備
が
始
ま
る
と
「
ま
た
展
示
会
か
～
」

と
言
い
な
が
ら
い
つ
も
と
同
じ
よ
う
に
準
備
を
し
て
、

毎
回
変
わ
ら
ず
な
展
示
会
ブ
ー
ス
で
は
当
日
の
集
客

が
簡
単
に
は
で
き
な
い…

。
そ
ん
な
方
も
多
い
の
で

は
な
い
で
し
ょ
う
か
。
実
際
に
集
客
の
準
備
と
し
て

「
ど
こ
か
ら
手
を
付
け
る
と
集
客
で
き
る
よ
う
に
な

る
の
か…

」
は
多
く
頂
く
悩
み
の
一
つ
で
す
。 

  

今
回
は
、
展
示
会
イ
ベ
ン
ト
で
集
客
に
成
功
し
た

製
造
メ
ー
カ
ー
の
事
例
を
ご
紹
介
し
ま
す
。
無
駄
な

経
費
を
か
け
ず
に
、
展
示
会
2
日
間
で
《
名
刺
交
換

50
枚
以
上
、
見
積
り
案
件
を
10
社
》
と
、
過
去
に
無

い
ほ
ど
の
成
果
を
上
げ
る
こ
と
が
で
き
た
の
で
す
。 

 

理
由
は
、
自
社
ブ
ー
ス
の
テ
ー
マ(

目
的)

決
め
と
、

そ
の
テ
ー
マ
を
元
に
し
た
企
画
通
り
の
準
備
で
し
た
。

展
示
会
は
準
備
で
80
％
決
ま
る
の
で
す
。 

 

準
備
は
、
展
示
会
当
日
の
2
か
月
以
上
前
か
ら
ス

タ
ー
ト
し
て
い
き
ま
す
。
展
示
会
出
展
を
１
つ
の
企

画
と
し
て
企
画
立
案
す
る
こ
と
で
、
準
備
も
集
客
も

計
画
的
に
で
き
て
、
成
果
に
繋
が
る
！
さ
ら
に
、
ど

の
活
動
が
集
客
に
繋
が
っ
た
の
か
明
確
に
な
り
ま
す
。 

  

集
客
企
画
を
立
案
す
る
視
点
を
持
つ
こ
と
は
、
あ

る
一
部
の
マ
ー
ケ
タ
ー
に
し
か
出
来
な
い
こ
と
と
さ

れ
て
き
ま
し
た
。
し
か
し
、
今
回
の
製
造
メ
ー
カ
ー

は
、
企
画
を
立
ち
上
げ
、
そ
れ
が
会
社
全
体
で
の
活

動
と
な
り
、
最
終
的
に
は
従
業
員
自
身
で
実
践
し
、

自
力
で
集
客
で
き
る
企
業
に
進
化
し
て
い
き
ま
し
た
。 

 

展
示
会
サ
ポ
ー
ト
を
し
て
い
る
当
社
で
は
、
企
画

立
案
時
か
ら
、
テ
ー
マ
決
め
、
当
日
ブ
ー
ス
で
の
活

動
ま
で
、
一
緒
に
実
践
し
な
が
ら
悩
み
を
解
決
し
て

い
ま
す
。 
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実践型マーケティングの月刊情報誌 

会社のお悩み、「マーケティング」
で解決できることがほとんどです 

初回相談（1時間）無料キャンペーン中！ 

お気軽に弊社までご連絡ください 

展示会が会社全体での活動となり、 
  最終的には従業員自身で実践し、 
    自力で集客できる企業に進化する 

消費者を 
集めたい 

チャンスを 
ものにしたい 

この会社なら 
安心 

と思われたい 

販売促進を 
強化したい 
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お 問 合 せ 

な ぜ う ち は 

新 規 客 が 

来 な い ？ 

新規客獲得のための顧客視点徹底セミナー 只今、参加申込受付中 

セミナーの詳細やお申込方法は、同封のチラシをご覧ください ≪新人マナー研修も対応できます！≫ 詳しくは⇒http://www.samanthaheart.com/news/9671 

今、一番人気講座！ 

「SNSとHP連動型 
 集客力アップ講座」 
   （インスタ活用など） 

≪詳しくはコチラ≫ 

⇒http://www.samanthaheart.com/service/ureru-marketing 

社長以外に、企画をつくり出せる社員が4ヵ月後に５人できる！ 
～マーケティングを実践できる社員をつくるための法人向け研修パッケージです～ 

「良いモノを作れば売れる」時代は終わり、今は徹底した顧客視点での体験が顧客の心を動かす時代です。
顧客視点を理解する、わかりやすい事例や、フォーマットなど、各種資料をご用意しています。 
 

SAMANTHA NEWS 

今日の監視部長「さくら」日記 

苦手なコミュニケーション活動は 
サマンサハートにお任せ！ 

近年のイベント開催トレンドは、『体験型』 

 BtoBビジネスでも、最近「体験」を取り入れたイベント

が増えています。イベント全体を通して言えることですが、

イベントの中では、企業側と参加者(利用者)との体験を通

じた“コミュニケーション”が大切になってきます。 

        イベント開催を通じて、社員の成長＆企 

        画(商品)への想いが膨らみます。単純な 

        売上として見える数字では無い部分で、 

        企業が成長するきっかけにもなります。 

 社内には部長お気に入り
の「日向ぼっこスペース」が
いくつかあります。今日は、
午前の温かい日差しが入る
こちらにて。 
 近づくとこの表情…。日向
ぼっこを邪魔しようとするス
タッフを一瞥し、またサボり
を決め込む監視部長でした。 
 気持ちよさそうで何よりで
ございます(笑) 

マーケティング部  リーダー 夢乃の 

今月のつぶやき 

 先日、とある会社様で盛大に階段を踏み外しました・・・(´;ω;｀) 

ご迷惑とご心配をお掛けしたクライアント様に、この場をお借りし
てお詫び申し上げます。 

 幸いにも骨折はありませんでした！しかし、盛大な痣や切り傷
ができてしまいました。 
 高橋家は、私の祖母からの「これを塗れば何でも治る」という 
謎な伝統を引き継ぎ、長年に渡り 
オロナイン派であります。 
  久々にこんなけがをしたので、 
なかなか使わない救急箱付近を 
ほじくり出すと・・・何故かオロナイ 
ンが４つも出てきました。  
「これ塗ってはよ治せ」という祖母 
からのお告げだと思いありがたく 
塗っています。 

セミナー詳細WEB
ページはこちら→ 

残念ながら、集客できるとは
言えないイベント 

BtoB企業のイベントでの 
顧客との協力な関係作り 

本格的に戦略を立てたことがない方
向けはじめての戦略立案の手順 

■先月の人気ブログ情報 

2019.4.7 2019.4.4 2019.4.18 

遊び心も 
忘れずに♪ 

ワークショップは 
体験型イベントに有効 

イベントを通して 
人が集まる空間へ 


